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Einfihrung in die EDU 10 Serie Y

Als Erganzung zu bestehenden Enterprise-Produkten, die fiir Bildungszwecke
und Institutionen relevant sind, bringen wir die neue EDU 10 Serie auf den
Markt, die aus drei Headsets besteht.

Die EDU 10 Serie richtet sich vor allem an Lernende an Schulen, und
insbesondere an Schiiler zwischen 10 und 16 Jahren.

Die EDU 10 Serie sollte nicht als Headset fiir Studierende an Hochschulen oder
anstelle anderer Enterprise-Produktlinien prasentiert werden.

Der Begriff ,K-12“ bezieht sich auf das Bildungssystem in den USA und steht fiir
,wvom Kindergarten bis zur 12. Klasse”. Es umfasst drei Stufen. Die
Bildungssysteme und die korrekte Terminologie unterscheiden sich natiirlich je
nach Markt und Schule.

¢ Primarstufe: Schiler von 5 bis 10 Jahren
¢ Sekundarstufe I: Schiler von 11 bis 13 Jahren
e Sekundarstufe Il: Schiler von 14 bis 18 Jahren
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wollen wir die EDU 10
Serie auf den Markt bringen?

Um ein Headset fir Lernende der Grund- und Mittelstufen anzubieten, das
ihre wichtigsten Bedurfnisse erfillt, damit sie ihr Bestes geben konnen.
Denn hybrides und virtuelles Lernen wird zur neuen Norm

Um ein hochwertiges Headset fiir Schulen zu einem wettbewerbsfahigen
Preis anzubieten

Um den Bedarf an zuverlassigen, einfach zu verwendenden Geraten zu
decken, die in praktischen GroRBpackungen erhaltlich sind

Um eine Losung anzubieten, die mit fihrenden UC- und Anwendungen flr
die Zusammenarbeit wie Chromebook, Teams und Zoom kompatibel und
fur diese zertifiziert ist, was zu optimierten Lernerfahrungen beitragt

Um das Umsatzwachstum zu steigern, indem wir die steigende
Marktnachfrage im Bildungsbereich nutzen
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Kommerzielle Grinde

EDU 10 wird dazu beitragen, das Wachstum
voranzutreiben und ein relevantes Portfolio fiir
Schulen sicherzustellen

Schulen digitalisieren zunehmend das Lernen, und immer mehr Schiler
verwenden Notebooks oder Tablets, um an personalisierten Lektionen zu arbeiten
oder Online-Rechercheprojekte durchzufiihren. Daher ist es flir uns von
strategischer Bedeutung, mit einer relevanten und preislich attraktiven Headset-
Losung von diesem Wachstum zu profitieren.

Umgang mit UC und der Akzeptanz von Headsets durch Lernende. Mit der EDU 10
Serie bringen wir komfortable und zuverlassige kabelgebundene Headsets auf den
Markt

Geeignet fiir Lernende an Schulen mit PC, MacBook, Chromebook oder Tablet mit
3,5-mm-Klinkenstecker oder USB-A

Erweiterung des EPOS Angebots mit gutem Sound, jetzt erhaltlich fir Schulen.

EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasentation
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Fur Enterprise geeignete |
Produktiibersicht K N

.. . . ¢ g :
Fur hybrides und virtuelles Lernen d
. Q© zoom

Fir Lehrkrafte
Q/ _Q .¥ l Q
IMPACT 5000-Paket Google Meet

IMPACT MB Pro ADAPT 200 EXPAND 30 e 200 (180 EXPAND VISION 3T
€239/$309 €159/$ 1791 €189/$209° e €1399/$ 1549

FlUr Lernende an Schulen 1H2021
_Q 9 9 e J ? J T
ADAPT200 — ADAPT 100 IMPACT 100 Googe Moo EDU 12 USB EDU 11 USB EDU 10

€ 159/$179! £€60/$70 €50/$ 60 €299/$349 €249/5299 €169/5199

FlUr Universitaten und Hochschulen

8 8 ()& U 0«

ADAPT 600 ADAPT 500 ADAPT 400 ADAPT 300 ADAPT 200 ADAPT 100 EXPAND 30 ADAPT 100 ANC
€399/$439! €249/$ 2692 €249/5329 €249/$ 269! €159/$ 179! €60/$70 € 189/$ 2092 €139/$159

e () Zoom

Q

Google Meet

Hinweise: Preise sind ,,ab“-Preise, binaurale Variante./ lInklusive Dongle/2MitDongle + 50€ /60 $ fiir ADAPT 560 und + 50€ /50 $
fir EXPAND 3
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die Zielgruppe?

dnutzer fir dieses Produkt und was sind ihre Hauptprobleme, die wir [6sen wollen?

EPOS



Lernstil der Zielgruppe

Die Lernstile unterscheiden sich von Schule zu Schule, von Land zu Land und von privaten zu
offentlichen Einrichtungen. Das letzte Jahr hat jedoch gezeigt, dass hybride und virtuelle
Lernmodelle sowohl fiir Lehrkrafte als auch fiir Lernende realistische und erfolgreiche

Modelle sein konnen.

In diesen neuen Lernumgebungen spielen Tools und Technologien eine noch gréRere Rolle
bei der Bereitstellung einer positiven und qualitativ hochwertigen Lernerfahrung.

Audiotools, die eine klare Kommunikation, situative Flexibilitat und ein nutzerfreundliches
Erlebnis unterstitzen, sind entscheidend fir die Gesamtleistung und den Erfolg der
3 Schilerinnen und Schiiler. In hybriden und virtuellen Klassenzimmern sollten Audio-Tools:

eine einfache Plug-and-Play-Nutzererfahrung bieten
Gerateflexibilitat bieten
das Bedurfnis der Lernenden nach Konzentration unterstitzen

eine bequeme Passform bieten

10 EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasentation EP:)S
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Lernende an Schulen

Problempunkte

Schlechte Audioqualitat bei Online-Meetings mit Mitschilern und Lehrern, sodass
das Gesagte verpasst wird

Zeitaufwand fir die komplizierte Einrichtung oder Schwierigkeiten bei der
Verbindung mit anderer Hardware

Zentrale Losungsanforderungen

. Headset, um dem Unterricht zu folgen und der Mutter zuzuhéren, die bei den
Emily Hausaufgaben hiflt

Grundschulerin

10 Jahre Ein kabelgebundenes Headset mit einfacher USB-Plug-and-Play-Funktionalitat

Sie geht gern zur Schuleund isteine engagierte, Mikrofonverstandlichkeit und Stereosound fiir ein besseres Lernerlebnis bei
interessierte Schiilerin. virtuellem Unterricht und Gruppengesprachen

Sie lebt mit ihrer Mutter, ihrem Vater und ihrem Headset, das gut zum Chromebook von ihrer Schule passt
kleinen Bruder zusammen und liebt Tiere.
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ZIELGRUPPENGERECHTES
PRODUKT

Lernt gerne Neues
Taglich die Hausaufgaben ‘ Frohlich und firsorglich
erledigen A B Etwas schiichtern
Im nachsten Jahr in die nachste N P . Aufmerksam
Klasse / Jahrgangsstufe W% | @ ' Geht gern zur Schule
vorzuriicken A A

Eine lustige, engagierte Lehrerin Eine nettte Lehrerin, die ihr

E|nze|gesprach mit ihrer Lehrerin Emilyist 10Jahrealt undnimmtseitletztemJahr besondere Aufmerksamkeit
am virtuellen Unterricht teil. Sie lebt mit ihrer

Mit ihren Freunden SpreChen Mutter, ihrem Vaterund ihrem kleinen Bruder schenken kann
0 iai . Si hon i ine int iert . . .
Das Gefuhl, dass sie in der Schule zusammen. Sie war schon immer eine interessierte Héren konnen, was die Lehrkraft

Schilerin, aber zu lernen, wie man sich in einem

gut ist OnIineT—KIassenzimmer.von zu Hauseau§ sagt / von ihr verlangt
konzentrieren und engagierenkann, warnicht

Erwartungen ihrer Eltern immer einfach. Sie vermisst den Klassenraumund Vlelfaltlge Aufgaben und Auftréige

ihre Lehrer und es falltihrmanchmal schwer, den . .. .
virtuellen Untermicht zu verfolgen. Sie liebt Tiere lhre Mitschuler sehen und mit

und will Tierdrztin werden. ihnen interagieren
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Wir suchen

Grol3es Potenzial an Schulen, wobei Schilerinnen und Schiler ein hochwertiges Lernerlebnis
bendtigen

Kundensituationen und -anforderungen Umstellung, Up-Selling, Cross-Selling?
Unified Communication and CollaborationEinsatz an Schulen Umstellung an Schulen, die nicht auf Bildung ausgerichtete Headsets
kaufen

Alle Schulen, die hybrides und virtuelles Lernen mit PC, MacBook,

Chromebook und Tablet erlauben Cross-Selling an Schulen, die PC, MacBook, Tablets und Chromebooks fir

Schiler kaufen

Lernende, die ein leichtes Design und die ohraufliegende, einseitige oder

- Schulen, die aufgrund der fehlenden Chromebook-Zertifizierung
doppelseitige Trageart bevorzugen

zogerten, Headsets zu kaufen

Kostenglinstige Preise fir Schulen _ . _
Up-Selling an Schulen beim Kauf von White-Label-Headsets

Fir Kunden geeignet, die Verkaufsautomaten fiir die Bereitstellung von
Geraten nutzen
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)sung bringen wir auf den

it Leistungsversprechen, Verkaufsargumenten (KSPs), Portfolio-Fit und

EPOS



: 4 neue Modelle

'3

chromebook
|
i A
EDU 10 EDU 11 USB EDU 12 USB
EDU 10
Schaumstoff -
Ohrpolster
15 EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasentation EP:)S
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: Variantenerlauterung

Insgesamt 3 neue Headset-Varianten mit unterschiedlichem Design:

Silberne Prallplatte, Schaumstoff-Ohrpolster und USB-A-Anschluss mit silbernem EPOS-Logo
EDU 11 USB
EDU 12 USB

Schwarze Prallplatte, Schaumstoff-Ohrpolster und 3,5-mm-Klinkenstecker
EDU 10

16 EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasentation EP:)S
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ist neu beim EDU 10 Serie

Kopfbiigel Anschluss

Leichtes und bequemes Headset mit verstellbarem Kopfbigel fiir eine
individuelle Passform

Funktionen, welche die Schlisselkriterien von Lernenden an Schulen fir
zuverlassige Gerate erfillen

Praktisch verpackt in 10er-GroBpackungen fir eine schnelle Bereitstellung an
Schiilerinnen und Schiler

Chromebook-Zertifizierung (Variante EDU 10)

Kompatibel mit Microsoft Teams, Zoom und den wichtigsten UCC-
Lernanwendungen

Die dargestellte VarianteistEDU 12 USB

17 EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasentation
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Hauptmerkmale

Wertversprechen

Das Lernerlebnis verbessern
Ob beim Lernen zu Hause oder im Klassenzimmer: ein komfortables Plug-and-Play-Headset, damitsich dieSchiiler auf
das Wesentliche konzentrieren kénnen.

Wichtige Verkaufsargumente

Mit mehreren Plattformen kompatibel
Verwenden Siedas leichte EDU 10 Stereo-Headset problemlos mitverschiedenen Plattformen. Es unterstitzt
PC, Mac®, Chromebook, Tablet und viele andere Gerdte mit dem Ublichen 3,5-mm-Kommunikationsanschluss.

Stereosound zur Erhéhung der Konzentrationsfahigkeitder Schiler
Das binaurale (beidseitige) Design sorgt fir einen klaren Sound. Das hilftden Schiilern, sich zu konzentrieren, sei
es beim Lernen invirtuellen Gruppensitzungen oder beim eigenstandigen Arbeiten

Einfache 3,5-mm-Klinkenstecker

Das EDU 10 verfligt tber eine der giangigsten Anschlussbuchse der Welt und istunglaublich einfach zu bedienen.
Einfachineine 3,5-mm-Kommunikationsbuchsestecken und loslegen.So sparen dieSchiler Zeit, da
komplizierte Konfigurationen entfallen.

Leicht und bequem
Das EDU 10istkomfortabel und leicht. Die sorgfaltigausgewdhlten Materialien und das gut durchdachte Design
mit verstellbarem Kopfbiigel machen es zum perfekten Begleiter fiir den regelmaRigen Gebrauch.

Langlebigkeit, die begeistert
Flr den taglichen Einsatz konzipiertund mit der EPOS-Garantie von zwei Jahren.

18 EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasentation
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Weitere Funktionen

Runden das Bild und das Nutzererlebnisdes EDU 10 ab

Weitere Vorteile

Unterstlitzende Merkmale

Optimale Sprachverstandlichkeit

Noise-Cancelling-Mikrofon filtert Umgebungsgerausche

GenieRen Sie ein natiirliches Horerlebnis

Mit EPOS Voice™ Technologie

Optimaler Sitz

Mit einstellbarem, flexiblem Kopfbiigel

2 Jahre Garantie

Fir den taglichen Einsatz konzipiert und mit der EPOS Garantie von zweilahren.
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Losungen im Uberblick

EDU 10 Serie
Einfihrungsdatum: 15 September 2021
Verfligbarkeit: 27 September 2021

Verbindung zu Produkt Beschreibung UVP (EURO)* UVP (USD)* UVP (GBP)*
EDU 12 USB Ohraufliegendes, binaurales (beidseitiges) USB-Headset
Artikel-Nr. 1000111 mit Lautstarkeregelung und St.ummschaltung und EDU 10 299 € 349¢ 269 £
Schaumstoff-Ohrpolster montiert
PC tber USB
Ohraufliegendes, monaurales (einseitiges) USB-Headset
EDU 11 USB mit Lautstdrkeregelung und Stummschaltung und EDU 10 249 € 299¢
7 Artikel-Nr. 1000110 Schaumstoff-Ohrpolster montiert 225f
PC, Smartphone & Tablet
Gber 3,5-mm-Klinkenstecker Ohraufliegendes, binaurales (beidseitiges) Headsest mit
EDU 10 3,5-mm-Klinkenstecker und EDU 10 Schaumstoff-
Artikel-Nr. 1000109 Ohrpolstern montiert, 169¢ 1993 155¢
zertifiziertfir Chromebook
43
EDU 10 Schaumstoff- - .
Ohrpolster Egsz;’;z;cha umstoff-Ohrpolster fir die EDU 10 Serie, 65,8¢ 79,00 $ 59 ¢
Art.-Nr. 1000112
20 EDU 10 Serie — Go-to-Market Prdasentation *In einer Box mit 10 Headsets verkauft
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EDU 10 Serie

EDU 11 USB EDU 12 USB

Zertifizierung fir Chromebook v
Anschluss Gber 3,5-mm-Klinkenstecker v
USB-Konnektivitat Vv v/
Stereo-Sound \/ \/
Anrufsteuerung \/ \/
21 EDU 10 - Go-to-Market Prdsentation EPDS
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Design?
EDU 10 Ausfihrungen

SV
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Nutzererlebnis EDU 12 USB

Verstellbarer
Kopfbiigel

USB-Anschluss 4“

Mikrofonarm lasst
sich wegschieben

Stummschaltung
aktivieren/aufhebe
n— Lautstdrkeregelung

EPOS

EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasentation
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EPOS




Wettbewerbsumfeld

¢
i EPOS
EDU 10 Serie
$19,90-34,90
(in 10er-Packungen verkauft, hier Stiickkosten zum Vergleich)

HamiltonBuhl

o

. : Yexatel
Logitech HamiltonBuhl MS2G-AMV
Y609DUC
H111 SchoolMate Deluxe . $ 15,45 $27.99
$14,99 $1539 — / '

o

HamiltonBuhl Andrea Communications

WS2BK JBL TUNE 500 EDU-255
$17,95 EDU-255 $39,95
$34,42

' v
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Marktchance

Einzelhandelspreis $ 199-349 (Packung mit 10
Headsets)

Uberlegene Audioleistung im Vergleich zu anderen
Headsets der wichtigsten Mitbewerber

Gewinnung von Marktanteilen durch gezielte vertikale
Ausrichtung (Schulen im Bildungswesen)

Wettbewerbsfahiges Preisniveau fur Schulbudgets

EPOS

26 EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasentation
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nd Kanale

kandleim Fokus

EPOS



\Wo? EDU 10 Serie ist ein globaler Launch
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angen wir zum Erfolg?

eting Kreativkampagne und Marketing-Package

EPOS



Unterstltzungsaktionen

Die EDU 10 Serie wird von einer bildungsorientierten Toolbox und neuen bildungsorientierten
Landingpages auf EPOS Enterprise eingefiihrt und unterstutzt.

Unterstiitzungsaktionen

EDU 10 Serie

Aktualisiertes
Verkaufsmaterial
(Produktbeschreibunge
n, Informationsblatter,
Battlecards usw.)

Partnerzertifizierungen,
inkl. Chromebook

30 EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasentation

Enterprise 2021

=  Education Toolbox 2 fiir
Grund- und
Sekundarschulen* mit
Broschiire, Lifestyle-
Bildern usw.

*Verfiigbar im September
2021, endgiiltige Zeitpldne
werden bekannt gegeben

Launch-Aktivitaten

Vertikale
bildungsorientierte
Landingpage

EPOS

Vertraulich. Sie darf ohne vorherige Genehmigung nicht kopiert, verteilt oder vervielfiltigt werden.



Moodboard & Thema

Schiler, die von zu Hause aus lernen, und Schiiler im Klassenzimmer
Schiilerinnen und Schiler mit Schwerpunkt auf die Altersgruppe 10-16 Jahre

Lifestyle-Fotos und gestylte Produktaufnahmen

Produktaufnahme mit Chromebook

31 EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasentation EP:)S
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Marketing 360°-Package

Produktkommunikation
Produktdatenblatt: EDU 10 Serie

Battle Card: EDU 10 Serie Verkaufsunterlagen

Produktbeschreibungen: EDU 10 Serie Broschiirefiir Grund- und génsf?_rmmh?
ucatl or

Go-to-Market-Prasentation Sekundarschulen it G

Chromebook Onepager
Zoom Onepager

i Online-Marketing
Aktualisierte Landingpages fiir den Bildungssektor
Neue Serie Seite EDU 10
Newsletter Content (fir Handler)
Web banner

Podcast
Schulungs- und technisches Material

Logistisches Produktinformationsblatt Hefug RS
Vergleich zu Mitbewerberprodukten

Sicherheitshinweise
Kurzanleitung
Konformitatserklarung

Bilder

Produktbilder
Lifestyle-Bilder

EPOS

32 EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasentation
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nchen wir?

EPOS



EinfUhrung von Education Toolboxes und EDU 10

Juli August September Oktober
22- 11 20- 25 a4 7. 19- 2 14 24
Produktverfiigbarkeit \>
EDU 10 Serie

¢ r

- EducationToolbox 1 Grund-und
Sekundarschulen & EDU GTM Prasentation

Toolbox-Start
- EducationToolbox 2 Grund-und Sekundarschulenversandt*
- Material der EDU 10-Serie live auf allen Kanélen freigeben

versendet - Material der EDU 10-Serie auf Showpad
Globale Markteinfiihrung (Endgiiltiges Versanddatum wird mitgeteilt)
Offentliche Ankiindigung
Relevante Events
SoMe

D >
w
PR
- SoMe-und PR-Aktivitaten noch offen

Produktschulung \>

Verkaufsschulung - Webinar \>

v

Produkt-E-Learning fiir Channel-Partner Produkt-E-Learning

34 EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasentation
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EPOS




Education Toolbox — Ubersicht

VERTIKAL

Toolbox 1 fir Grundschule/Sekundarstufe Toolbox 1 fiir Universitit/Hochschulbildung

Assets* Assets*
Hero Film 30" Hero Film 30"
15" Hero Film Cut-downs ADAPT 300 Produkt- & ANC30"-Filme
Lifestyle-Bilder Lifestyle-Bilder
Broschiire Broschiire
SoMe Text & Bilder SoMe Text & Bilder
Webbanner (statisch) Webbanner (statisch)
Newslettertext(Endanwender und Handler) Newslettertext(Endanwender und Handler)
Chromebook Onepager Chromebook Onepager
Zoom Onepager (Zoom-Genehmigung ausstehend) Zoom Onepager (Zoom-Genehmigung ausstehend)
Podcast: Ep. 5 Gute Audioqualitatist entscheidend fur Podcast: Ep. 5 Gute Audioqualitatist entscheidend fir
das Lernen das Lernen

EDU GTM Prasentation
*Enthdlt neue Assets und relevante Assets aus der Education

*Exkl. neue EDU-Modelle Toolbox 2020

36

Bildungsseiten zu EPOS Enterprise
Hauptseite EPOS fiir das Bildungswesen
EPOS Lésungen fiir Grundschulen®
EPOS Losungen fir Universitaten
EPOS Losungen fur Lehrkrafte

EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasent
*Exkl. neue EDU-Modelle

1

Toolbox 2 fiir Grundschule/Sekundarstufe
Assets*
Lifestyle-Bilder neue EDU 10 Serie-Modelle
Aktualisierung der Broschiire
Newslettertext (Handler)
Chromebook Onepager
EDU 10 Serie Produktbeschreibungen
EDU 10 Serie Datenblatter
EDU 10 Serie Battle Cards

*Aktuell geplante Assets, Aktualisierungen werden
kommuniziert

Bildungsseiten zu EPOS Enterprise
EPOS Losungen flir Grundschulen aktualisiert

EPOS
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Produktkommunikation

Produktbeschreibungen: EDU 10 Serie Battle Cards: EDU 10-Serie

Lange, mittlere und kurze Beschreibung einschl. Merkmale und Vorteile: Enthalt: langes Intro, KSPs, Produktbild, Artikelnummer, Preise,
Beschreibung, Produktdaten, Uberblick tiber Modelle

¢ P ¥ ¥ 8 4

Produktdatenblatter: EDU 10 Serie

Enthalt: langes Intro, KSPs, Produktbild, Artikelnummer, Preise, Beschreibung,
Produktdaten, Uberblick {iber Modelle

37 EDU 10 Serie — Go-to-Market Prasentation EP:)S
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Produktbilder — EDU 10-Serie

EDU 10 )
i
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Produktbilder — EDU 10 Serie
EDU 11 USB
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Produktbilder — EDU 10 Serie
EDU 12 USB
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Digital — Website- und Showpad-Aktivitaten

Vertikaler Bildungsbereich Seiten

Feature zur EDU 10 Serie auf der Hauptseite zum Bildungsbereich
EDU 10 Serie in Landingpage zur Grundschule integriert
EDU 10 Serie Visuals

Produktiibersicht
Starker USP-Callout

EDU 10 Serie Produktseiten

Produktspezifische Informationen, technische Daten und Downloads
Key-Visuals
USPs und Hauptunterscheidungsmerkmale

Showpad

Integration der EDU 10 Serie in Toolbox Ordner der Kampagne fiir Grund- und Sekundarschulen
Verfugbarkeit von herunterladbaren Dokumenten
Vertriebsorientierte PPT
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Verkaufsunterlagen
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EPOS
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Schulungs- und technisches Material

Materialien

Go-to-Market-Prasentation (friiher: Produktprasentation)

Logistisches Produktinformationsblatt

Vergleich zu Mitbewerberprodukten (Teil der Go-to-Market-Prasentation)
Sicherheitshinweise
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EPOS Group A/S

Weitere Informationen erhalten Sie unter
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https://www.eposaudio.com/en/us

